
 
 
 
 
 

Beruf(ung) & Karriere sind Meilensteine Ihres Lebens...  
 

 
Ergreifen Sie jetzt... 

 

 
                                                                          Bildnachweis: 52352303/Fotolia 

 
...exzellente Karrierechancen! 

 
 
Wir sehen uns als Ihr karriereberatender Partner mit hohem Qualitätsanspruch. Unser Ziel: 
Für qualifizierte und engagierte Persönlichkeiten den richtigen „next step“ in der Karriere zu 
initiieren, um motivierte und effektive Mitarbeiter für Unternehmen zu gewinnen.  
 
Für eine ebenso herausfordernde wie zukunftsweisende, fachliche wie wirtschaftliche Per-
spektiven bietende Vertriebsaufgabe suchen wir Talente wie Profis als 
 
 

Sales Manager Energiesparende Duschsysteme - 
selbstständig (m/w/d) 

E-0323-0323 
 
Ihre Aufgabe: 
 

 Unter dem entscheidenden Aspekt „Nachhaltigkeit“ präsentieren und verkaufen Sie 
Bauträgern, Immobiliengesellschaften, dem Sanitärhandel, etc. ein hocheffizientes, 
überzeugendes Duschsystem mit hohem Energiesparpotential 

 
 Mit Engagement und Überzeugung verkaufen Sie mehr als ein Produkt – denn Sie 

stehen für Kompetenz, Verbindlichkeit, persönliche Kommunikation und dauerhaften 
Beratungsservice. 
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 Sie verstehen es, den Nutzen und den wertsteigernden Effekt innovativer und ener-

giesparender Duschsysteme überzeugend darzustellen. Ihre Begeisterung und Ihre 
Abschlusssicherheit setzen Sie kontinuierlich erfolgreich ein. 

 
 In enger Zusammenarbeit mit dem Vertriebsmanagement unseres Auftraggebers de-

finieren Sie Ihre Erfolgsziele und entwickeln aus eigenen Marktbeobachtungen und  
-erkenntnissen neue, effektive Vertriebsstrategien 

 
 Freie Zeiteinteilung bedeutet für Sie strukturiertes, selbstorganisiertes Arbeiten wie 

auch Eigenverantwortung für Ergebnisse und Einkommen 
 

In den o. g. Inhalten erkennen Sie sich ohne Einschränkung? Dann freue ich mich darauf, Sie 
kennenzulernen!  
In einem ersten informellen Kontakt können wir uns darüber austauschen…  
 

 warum Ihre Motivation, Identifikation und Persönlichkeit sowie Ihr Vertriebstalent für 
uns entscheidender als langjährige Branchenkenntnisse sind. 

 
 Warum und wie sehr sich Erfolg für Sie auszahlt  

 
 Was wir unter persönlicher Entwicklung verstehen – und was wir dabei für Sie tun 

können 
 

Klingt nach genau dem richtigen next step für Sie? 
Lassen Sie uns darüber reden! 
  
 
Wolfgang Krötz 

 
 

Amberger Straße 28 
D-81679 München 
Tel. +49-(0)160-945 95 840 
Email: wk@kci-consult.com 
www.kci-consult.com 


